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In dieser Broschiire werden mehrere Zitate von Prof. Dr. Zacharias verwendet.
Sie sind dem Magazin “direktvertrieb.biz spezial 04/2003” entnommen. Prof.
Dr. Zacharias lehrt an der University of Applied Sciences/Fachhochschule
Worms European-Business-Management und Handelsmanagement. Seit mehr
als zehn Jahren beschiftigt er sich mit Network Marketing. Er unterrichtet
Studenten im Hauptstudium ein ganzes Semester Direktvertrieb und Network

Marketing.



“Wer lebensspendende Quellen gefunden hat,
soll sie auch anderen zuganglich machen.”

Elisabeth Kawa







Vorwort

Diese Broschiire dient der Verbesserung von Image und Verstandnis
des Network Marketing. Gerne mochte ich dazu beitragen, dass Net-
work Marketing zu einer allgemein anerkannten Vertriebsform wird.
Ich wiirde mich freuen, wenn viele Menschen einen Anreiz erhalten,
das enorme Potential dieser Geschiftsmoglichkeit fir sich zu prifen
und zu nutzen.

Haufig wurde ich in Seminaren gefragt, ob es neutrale und aktuelle
Informationen tiber Network Marketing gibt, die man an jeden Ge-
schiftspartner und Interessenten weiter geben kann. Deshalb habe ich
mich entschlossen, diese Broschiire zu schreiben. Das Vermeiden tib-
licher Network Begriffe (Upline, Sponsor, Downline, Rekrutierung) soll
helfen, sich von alten Uberzeugungen zu lésen und eine neue, positive
Sicht zu bekommen.

Ich personlich glaube, dass es nie zuvor eine bessere Zeit fiir Network
Marketing gegeben hat. Noch nie gab es so viele Menschen, die un-
zufrieden und auf der Suche nach Alternativen sind. Immer mehr
Menschen sehnen sich nach Freiheit, Unabhangigkeit und mehr
Lebensqualitit. Hierfiir ist Network Marketing der ideale Weg. Es bietet
unternehmerisch denkenden Menschen die Chance auf einen tber-
durchschnittlichen Verdienst, personliches Wachstum, mehr Selbstbe-
wusstsein, mehr Erfolg und ein erfiillteres Leben.

In der Network Marketing Branche schitzt man besonders, dass ich
unabhiingig und neutral bin, also bei keinem Networkunternehmen
eine eigene Organisation aufbaue. Als Trainer und Berater unterstiitze
ich Menschen darin, ihre Ziele zu erreichen und im Network Marketing
erfolgreich zu sein. Zu meinen Kunden gehoren einige der erfolgreich-
sten Networker in Europa.

Wolfram Andes




1. Was ist Network Marketing?

Network Marketing ist eine spezielle Art des Direktvertriebs, die dem
heutigen Zeitgeist entspricht. Die Produkte gelangen vom Hersteller iiber
selbstandige Vertriebspartner direkt zum Kunden. Abhingige Beschifti-
gungsverhdltnisse, Hierarchien, Konkurrenzdenken sowie Lohn- und
Gehaltsverhandlungen finden in dieser modernen Vertriebsform keine
Anwendung mehr. Zudem gewdbhrleistet Network Marketing eine ge-
rechte Art der Entlohnung, niamlich der Leistung entsprechend. Gegen
den allgemeinen Trend verzeichnet die Network Marketing Branche seit
vielen Jahren ein positives Wachstum.

Wahrscheinlich ist Network Marketing weltweit die beste Vertriebsform
fur erklarungsbedirftige Produkte. Sie ist eine effektive Methode, um
Waren an Kunden zu verteilen. Network Marketing beruht auf der
Einsicht, dass zufriedene Kunden anderen Menschen gerne von guten
Produkten erzahlen. Die Produkte von Networkunternehmen sind
nicht im Einzelhandel erhaltlich. Der klassische Vertriebsweg wird von
einer effektiveren und kostengtinstigeren Variante abgelost, namlich
von der persénlichen Empfehlung.

Der klassische Vertriebsweg
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Der Vertriebsweg im Network Marketing
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Die Einsparungen gegeniiber dem klassischen Vertriebsweg (fir Mar-
keting, Werbung, Filialen, Handelsspannen fiir Grofs- und Einzelhan-
del, Transport- und Lagerkosten), gibt das Networkunternehmen als
Einkaufsrabatte und Umsatzprovisionen an die selbstandigen Vertriebs-
partner weiter.

Network Marketing konnte man auch als Empfehlungsmarketing be-
zeichnen. Menschen sind von einem Produkt begeistert und empfehlen
es anderen weiter. Der Kunde findet das Produkt nicht “zufallig” in
einem Geschift, sondern bekommt von Mensch zu Mensch die Vorzii-
ge und Besonderheiten des Produktes erklart. Ein besonderer Service,
fur den der Empfehler eine Entlohnung bekommt.

Der Vertrieb im Network Marketing baut sich aus selbstandigen Ver-
triebspartnern auf. Mochte ein Kunde die Produkte selbst beim Network-
unternehmen vergiinstigt einkaufen - fiir den Eigenverbrauch oder zum
Verkaufen - entsteht ein weiterer Vertriebspartner. Schritt fur Schritt baut
sich ein Netzwerk auf.

Es gibt in der Regel keinerlei Vorgaben fiir einen bestimmten Umsatz
vom Networkunternehmen selbst - und damit auch keinen Verkaufs-
oder Leistungsdruck. Jeder entscheidet selbst, wieviel Einsatz er bringt.
Deshalb ist Network Marketing ein sehr soziales und gerechtes System.
Jeder verdient abhingig von seiner personlichen Leistung. Es zahlen
nicht die Jahre der Betriebszugehorigkeit, das Alter, die Ausbildung und
auch nicht, ob jemand seinem Chef sympathisch ist oder nicht.




Die Produkte treffen meist den Zeitgeist und sind von hoher Qualitit.
Sonst wiirde ein Networkunternehmen nicht lange am Markt bestehen
konnen.

Die Hauptaufgaben der selbstindigen Vertriebspartner sind

1. die Produkte kennen (selbst benutzen) und weiterempfehlen
2.die Geschiftsidee weiterempfehlen

3. Betreuung der Vertriebspartner

Einkommen wird erzielt aus

1. dem Verkauf der Produkte
2. Provisionen fiir die Umsatze der Vertriebspartner

(Eigenverbrauch und Verkauf)

Waichst die Vertriebsmannschaft, kann dies zu hohem Einkommen fiihren.

“Dieser Vertriebsweg hat eine unglaubliche Dynamik
und er bietet unternehmerisch denkenden Menschen
einen einfachen Einstieg in eine nebenberufliche
bzw. hauptberufliche Beschiftigung.”

Prof. Dr. M. Zacharias




2. Abgrenzung zu illegalen Systemen

“la ja, das kenne ich. Das ist doch so ein Schneeballsystem.”

Network Marketing ist aufgrund mangelnder Information mit einer
Reihe von Vorurteilen behaftet. Das ist leicht verstandlich, denn es gab
und gibt zahlreiche illegale Systeme auf dem Markt. Sie nennen sich
zwar Network Marketing oder Multi-Level Marketing, obwohl letztend-
lich ein Schneeballsystem, Pyramidensystem oder ein Kettenbrief da-
hinter stecken. Es wird versucht, den Anschein zu erwecken, es han-
dele sich um ein legales Direktvertriebssystem. Viele Menschen haben
schlechte Erfahrungen gemacht, manche sogar mehrere tausend Euro
damit verloren. Sie bringen dies oft in Verbindung mit Network
Marketing, obwohl es damit nichts zu tun hat.

Haufig gentigt das Aufmalen einer Baumstruktur, die das Wachstums-
potential der Vertriebsmannschaft darstellt, und schon ist die Erinne-
rung an illegale Systeme geweckt.

Baumdiagramm
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Uberall in der Natur finden sich entsprechende Systeme. Jeder Baum
verzweigt sich vom Stamm aus in unzihlige Aste. Hiervon leitet sich
der Name Baumdiagramm ab. Schauen wir uns das Organigramm
eines klassischen Unternehmens oder einer beliebigen Organisation
an, finden wir auch hier die Baumstruktur wieder.

Der Unterschied zwischen einem legalen und funktionierenden System
und einem illegalen System ist an der Baumstruktur nicht zu erkennen.

Wenn ich selbst Network Marketing erklire, male ich deshalb kein
Baumdiagramm auf, um die Erinnerung an illegale Systeme zu vermei-
den. Ich erklare es lieber mit ein paar einfachen Worten wie im vori-
gen Kapitel “Was ist Network Marketing” beschrieben:

Begeisterte Kunden empfehlen Produkte gerne weiter. Hierfiir gibt es
vom Hersteller eine Vergiitung. Es entsteht ein Netzwerk aus Kunden
und aktiven Weiterempfehlern. Die eingesparten Aufwendungen fiir
Werbung, Grol- und Einzelhandel werden an die Empfehler ausge-
schiittet.

Werde ich jedoch konkret gefragt, ob es sich um ein Schneeballsystem
handele, so male ich ein leeres Baumdiagramm auf und frage, ob das
ein Schneeballsystem sei. Meistens lautet die Antwort “ja”. Daraufhin
erklare ich, dass es sich um die Struktur einer grolen Firma handelt und
die meisten Systeme auf diese Weise darstellbar sind. Dann erklire ich
mit einigen wenigen Sadtzen den wirklichen Unterschied zwischen Net-
work Marketing und einem Schneeballsystem.

lllegale Kettenbriefe, Schneeballsysteme und Pyramidensysteme

Bei diesen Systemen steht das Anwerben neuer Teilnehmer im Vorder-
grund. Dies ist die Voraussetzung, um selbst ein Einkommen zu erzielen.
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Beispiel fiir ein Schneeballsystem: “Schicken Sie einen Barscheck iiber
100 Euro an die oberste Adresse der Namensliste. Streichen Sie die
oberste Adresse und fiigen Sie lhre eigene Adresse unten an. Schicken
Sie das gednderte Schreiben an maglichst viele Leute. Bald werden
auch Sie Millionar sein.”

In der Regel wird versprochen, dass Sie durch den Einsatz einer gerin-
gen Geldmenge in kurzer Zeit riesige Summen verdienen werden. Die
Einsitze reichen von einer Tafel Schokolade, einem Euro bis hin zu
mehreren zehntausend Euros. Ganz klar ist, dass diejenigen am Ende
der Kette leer ausgehen, da sie keine weiteren Mitspieler mehr finden
werden.

Wie Sie illegale Schneeballsysteme erkennen:

e Der Urheber ist in der Regel nicht zu ermitteln.

e Es gibt meistens kein Produkt, sondern es flieft nur Geld — und zwar
zwischen den Beteiligten — von unten nach oben.

e Sie erhalten Geld dafiir, dass Sie Menschen in das System bringen,
die ebenfalls Geld einzahlen (Sie werden aus dem Kapital bezahlt,
das die neuen Mitglieder eingebracht haben).

e Es wird weder etwas produziert noch verkauft. Es wird kein Nutzen
fiir irgendjemanden geschaffen, sondern es wird nur Geld verscho-
ben.

e Derartige Systeme sind von Kurzlebigkeit gepragt. Sie kommen meis-
tens nach einigen Wochen oder Monaten zum Stillstand. Sie werden
entdeckt, verboten und es wird im Fernsehen sowie in Tageszeitun-
gen davor gewarnt.




Network Marketing

Im Network Marketing steht der Produktvertrieb im Vordergrund. Es ist
vollkommen gesetzeskonform und hat sich in der Praxis bewahrt. Die
Vertriebsmannschaft im Network Marketing gliedert sich in eine Baum-
struktur wie jede andere Firma oder Organisation auch. Nehmen Sie
zum Beispiel DaimlerChrysler. Gottlieb Daimler und Karl Benz hatten
die Idee, Motoren und Fahrzeuge zu bauen. Natiirlich konnten sie
nicht alles selber machen. Sie suchten sich Leute, die ihnen bei
Produktion und Verkauf behilflich waren. Schritt fiir Schritt wuchs das
Unternehmen zu einem weltweiten Konzern. In jeder groleren Firma
finden wir ein tief geschachteltes System von Direktoren, Managern,
Bereichsleitern, Abteilungsleitern, Sachbearbeitern, Filialen, Verkaufs-
leitern und Verkidufern vor. Letztendlich gliedert sich jede Vertriebs-
organisation in mehrere Ebenen und ist wie das Organigramm eines
klassischen Unternehmens als Baumstruktur darstellbar.

Wie Sie seriose Networkunternehmen erkennen:

* Jeder Vertriebspartner schliefit einen Vertrag direkt mit dem Net-
workunternehmen ab. Das ist die Voraussetzung, um titig werden
und Produkte zum Einkaufspreis beziehen zu kénnen.

* In den Unterlagen der Networkfirma wird auf die erforderliche
Gewerbeanmeldung hingewiesen, denn alle Aufwendungen und
Ertrage sind dem Finanzamt anzugeben.

* Es gibt keine Verpflichtung, neue Vertriebspartner anzuwerben. Ein
Vertriebspartner kann sich auf den Verkauf der Produkte und den
verglnstigten Einkauf seines Eigenbedarfs beschrianken, wenn er das
maochte.

* Jeder Vertriebspartner kauft die Produkte, die er an seine Kunden
weiterverkaufen mochte, selbst direkt beim Networkunternehmen
ein.

* Eine Bezahlung erfolgt nur aufgrund von Produktumsitzen, wobei
die Vertriebspartner auch an den Produktverkaiufen ihrer Vertriebs-
mannschaft partizipieren.
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e Provisionszahlungen erfolgen immer direkt vom Networkunter-
nehmen. Zwischen den Vertriebspartnern fliet kein Geld.

e Beiseriosen Networkunternehmen besteht die Moglichkeit, Produkte
gegen Riickerstattung zuriickzugeben. Ein gewisser Prozentsatz wird
fur die Bearbeitung einbehalten. Es gibt also keinen Grund fiir eine
“volle Garage”. In den Firmenrichtlinien sollte auf die Moglichkeit
der Riickgabe und Riickerstattung hingewiesen sein.

e Finige Networkunternehmen bestehen bereits seit mehreren Jahr-
y zehnten erfolgreich am Markt, was zeigt, dass Network Marketing
langfristig hervorragend funktioniert.

Jedes seriose Networkunternehmen hat klare, vertraglich festgelegte
Richtlinien und Regeln. Schauen Sie sich das Informationsmaterial
genau an. So werden Sie leicht zwischen einem Schneeballsystem und
einem seritsen Networkunternehmen unterscheiden konnen.

“Und last but not least geht Network Marketing den Weg,
den alle Innovationen gehen: Erst belichelt, dann kritisiert
und letztendlich von allen anerkannt!”

Prof. Dr. M. Zacharias

13




3. Warum Network Marketing ein iiberdurchschnitt-
liches Wachstum prophezeit wird

“Weltweit werden iiber diesen Vertriebskanal
mittlerweile iiber 100 Milliarden Euro umgesetzt,
und in Europa steht der groe Boom erst noch bevor.”

Network Press 41/03

Positives Wachstum in der Network Marketing Branche

Die Network Marketing Branche verzeichnet seit vielen Jahren ein posi-
tives Wachstum. Sie hat sich damit gegen den allgemeinen Trend be-
hauptet. Seit zehn Jahren ist in Deutschland und weltweit der Umsatz
im Direktvertrieb schneller gewachsen als im Einzelhandel. Personliche
Empfehlungen und Mundpropaganda werden bei der heutigen Infor-
mationsflut und Angebotsvielfalt immer wichtiger. Kaufentscheidungen
beruhen zu 80% auf emotionalen Faktoren wie Sympathie und Ver-
trauen und nur zu 20% auf Fakten. Durch die starke persoénliche Kun-
denbindung verzeichnet Network Marketing Wiederkaufraten von bis
zu 80%.

Schlechte Konjunktur in der klassischen Wirtschaft

Die schlechte Konjunktur macht der klassischen Wirtschaft zu schaffen.
Besonders der Einzelhandel hat zu kimpfen. Die Zahl! der Insolvenzen
steigt. Konzerne verlagern ihre Produktion in Niedriglohnlander. Die
Kunden sind informierter, kritischer und geben ihr Geld bewusster aus.
Produkt- und Preisvergleiche sind heute mit Hilfe des Internets auf
Knopfdruck méglich. Grolse Supermarkte zwingen die Preise nach
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unten. Immer weniger Unternehmen kénnen sich die hohen Werbe-
kosten leisten und sich gegeniiber der internationalen Konkurrenz - vor
allem aus Billiglohnlandern - behaupten. Personalkosten werden redu-
ziert und die Belastung des Einzelnen steigt, wobei die Motivation der
Mitarbeiter sinkt. Rund 80 Prozent aller Arbeitnehmer haben laut
Umfragen keinen Spals an ihrem Job.

Werbeflut

Durch eine enorme Werbeflut mit Briefkisten voller Prospekte, Telefon-
marketing, Faxmarketing, eMail- und Internetwerbung fiihlen sich immer
mehr Verbraucher iberfordert und schitzen die personliche Beratung
durch vertrauensvolle Personen.

Verindertes Konsumverhalten

Das Konsumverhalten der Verbraucher hat sich in den vergangenen
Jahren geandert. Immer mehr Menschen kaufen bequem von zu Hause
aus ein: Zum Beispiel per Internet, Katalog oder tiber Berater, die direkt
zum Kunden kommen. Auch Lebens- und Verbrauchsmittel werden
heute immer haufiger bis zur Haustir gebracht.

Beratung und Kundenservice

Network Marketing erfiillt die heutigen Anforderungen des Marktes.
Der Trend geht weg vom Massenmarketing, hin zu einer persénlichen,
individuellen Kundenbetreuung. Der Kunde bekommt Aufmerksam-
keit, einen guten Service und fachliche Beratung. Die Produkt- und
Preisunterschiede werden immer geringer. Es zahlt immer weniger, was
verkauft wird - viel entscheidender ist heute, wie es verkauft wird.

Motivation und Engagement

Jeder Vertriebspartner im Network Marketing ist selbstandig und da-
durch motiviert, sein eigenes Geschift erfolgreich zu betreiben. Er ist in
der Regel gut tiber seine Produkte informiert und berdt seine Kunden
gerne. Die ausschlieflich umsatz- und damit leistungsorientierte
Bezahlung fordert das Engagement.
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Trend zur Selbstandigkeit

Durch wachsende Arbeitsplatzunsicherheit und Personalabbau wichst
der Trend zur Selbstandigkeit. Network Marketing ist ein besonders fle-
xibles System, das jedem Vertriebspartner erméglicht, sich nach seinen
personlichen Gegebenheiten zu engagieren. Es stellt in der heutigen
Arbeitswelt eine bedeutende Alternative dar - und das bei sehr gerin-
gen Griindungskosten.

Globales Geschift

Die meisten groBen Networkfirmen sind international tditig und ermog-
lichen es ihren Vertriebspartnern, ein globales Geschift aufzubauen.
Ein groRer Vorteil besteht darin, dass sich das Networkunternehmen
selbst um die rechtlichen Bestimmungen der einzelnen Liander kiim-
mert. Auch Informationsmaterial wird in den entsprechenden Sprachen
zur Verfligung gestellt. Internationale Abrechnungssysteme der Net-
workfirmen sind eine grofRe Erleichterung und Unterstiitzung fiir die
Vertriebspartner.

Die Vorteile des Network Marketing wie nebenberuflicher Finstieg,
geringer Kapitaleinsatz, wenig Blroarbeit, viel Kommunikation mit
anderen Menschen und die Moglichkeit eines hohen Einkommens wer-
den dazu fiihren, dass immer mehr Menschen in dieser Branche titig
werden.

An verschiedenen Hochschulen und Universititen wurden bereits

Diplomarbeiten tiber Network Marketing und Direktvertrieb geschrie-
ben. Das Interesse an dieser modernen Vertriebsform nimmt stetig zu.
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“Immer mehr deutsche Unternehmen setzen
Network Marketing als zusitzlichen oder ausschlieBlichen
Vertriebsweg ein... Network Marketing hat sich
mit diesen Wachstumsraten in der Bundesrepublik in einer Reihe
von Miirkten voll etabliert und wird in den folgenden Jahren
groBe Zuwachsraten erzielen... Doch entscheidend ist das zweistellige
Umsatzwachstum im Vergleich zur Stagnation des Umsatzes
im traditionellen Einzelhandel.”

Prof. Dr. M. Zacharias




4. Die Herausforderungen im Network Marketing

Eine der gréften Herausforderungen fiir die Network Branche besteht
darin, dass jeder Vertriebspartner selbstandig ist. Dadurch ist die Art der
Vorgehensweise schwer zu kontrollieren. Immer wieder gibt es auch
“schwarze Schafe”, die unserigs vorgehen und damit dem Image scha-
den.

Falsche Versprechungen

Es finden sich Werbeanzeigen und Briefe mit der Aussage, dass neben-
beruflich nach kurzer Zeit viele tausend Euro ohne grolken Zeiteinsatz
verdient werden konnen. Auch gibt es manche Veranstaltungen, in
denen das Geschift und das Geldverdienen iibertrieben einfach darge-
stellt werden, um moglichst viele Teilnehmer als Vertriebspartner zu
gewinnen.

Diese Art von Verlockungen fiihrt bei neuen Interessenten schnell zur
Ernlichterung. Es wird erwartet, innerhalb weniger Wochen reich zu
werden, was in keinem seriésen Vertriebssystem funktioniert. Die Moti-
vation lasst schnell nach. Personen, die mit solchen Versprechungen
geworben wurden, geben oft nach kurzer Zeit wieder auf.

Network Marketing ist eine seritse Form der Selbstandigkeit und bedarf
der kontinuierlichen Arbeit. Es ist kein “Schnellreichwerde-System”,
jedoch ist innerhalb weniger Jahre mit stetiger Arbeit ein weit (iber-
durchschnittliches Einkommen moglich. In den vergangen Jahren ist
positiv festzustellen, dass Network Marketing Veranstaltungen profes-
sioneller und serioser werden.

Aufgrund der in den vergangenen Jahren gemachten Erfahrungen wird
in der Network Branche zunehmend auf eine ethisch saubere Arbeits-
weise geachtet. Die Networkunternehmen formulieren entsprechende
Richtlinien. Sie schiitzen das Ansehen der Vertriebspartner ebenso wie
das Images des Networkunternehmens.



Massenmarketing

Massenmarketing in Form von Zetteln an Windschutzscheiben, unper-
sonlichen Werbeschreiben oder eMail-Serien wird meist als Belasti-
gung empfunden, bringt keinen nennenswerten Erfolg und schadet
sogar dem Image der gesamten Branche. Wichtig sind daher klare
Regeln und Richtlinien der Networkunternehmen, verbunden mit ent-
sprechenden Konsequenzen bei Nichteinhaltung. Die meisten Net-
workunternehmen haben diese Vertriebsform gewihlt, da sie erkla-
rungsbedurftige Produkte vertreiben, die am besten von Mensch zu
Mensch weiterempfohlen werden. Eine Flut von Werbezetteln oder
eMails kann den personlichen Kontakt und die eingehende Beratung
nicht ersetzen.

Sicherheitsdenken und Bequemlichkeit

Viele Menschen haben Angst vor Veranderungen. Sie folgen lieber dem
gewohnten Denken und Handeln. Sie beftirchten, das Falsche zu tun
oder zu scheitern. Sie wiinschen sich zwar personliche und finanzielle
Freiheit sowie ein erfiilltes Leben, doch haufig siegt die Bequem-
lichkeit. Viele Menschen verharren in ihren Gewohnheiten. Sie wihlen
den beriihmten “Weg des geringsten Widerstandes”, der jedoch eher
zu Unzufriedenheit und Unsicherheit fihrt statt zu Zufriedenheit und
Selbstvertrauen. Indem wir neue Herausforderungen angehen und uns
weiter entwickeln, erfahren wir Befriedigung und Sinnhaftigkeit.

Mangelnde Ausdauer

Viele hoffen auf den kurzfristigen Erfolg und geben leider oft zu friih
auf. Wenn Sie lange genug dranbleiben, lernen Sie stindig dazu und
werden mit jedem Tag immer besser. Schritt fiir Schritt werden sich
Erfolgserlebnisse einstellen.




“Network Marketing hat einen Fluch und einen Segen:
So einfach, wie man damit beginnen kann,
so einfach kann man auch wieder aufhéren.
Ein einmal eréffnetes Einzelhandelsgeschift birgt natiirlich
einen anderen Verpflichtungsgrad in sich.”

Network Press 41/03

Verkomplizierung

Insbesondere Vertriebspartner, die bereits langer im Geschaft sind, nei-
gen dazu, sich neue Konzepte zu tberlegen und auszuprobieren. Sie
verlassen den einfachen Weg des Network Marketing und machen das
Geschift komplizierter als es ist.

Zu viel denken und zu wenig tun ist ein weit verbreitetes Problem.

Es gibt eine zweite Gruppe, die dazu neigt, das Geschaft komplizierter
zu machen als es ist: Selbstandige aus anderen Branchen. Sie versuchen
immer wieder, ihre Arbeitsweise auf Network Marketing zu tbertragen
und haben damit keinen Erfolg.

Network Marketing ist einfach!

Die erfolgreichsten Networker machen auch nach mehreren Jahren
noch das Gleiche wie ganz am Anfang: Taglich Menschen begeistert von
den Produkten und der Geschiftsmoglichkeit erzdhlen. Sie telefonieren,
fiihren Gespriache und machen Prasentationen. Sie motivieren ihre Ver-
triebsmannschaft, neue Interessenten einzuladen, um die Produkte und
das Geschift kennen zu lernen.

“Das Geniale ist immer einfach.”

Sprichwort
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Standig neuen Ideen und Moglichkeiten nachlaufen

Es gibt Menschen, die stindig neue Dinge anfangen, immer wieder
ihren eingeschlagenen Weg verlassen und der nichsten Moglichkeit
nachlaufen. Oft in der Hoffnung, endlich das Richtige gefunden zu
haben: Méglichst ohne groen Aufwand das grofe Geld zu machen.
Andere fangen mehrere Dinge parallel an, verteilen so ihre Energie, tun
vielleicht viel, jedoch wird in der Regel nichts davon so richtig erfolg-
reich. Der Kern des Erfolges ist die Konzentration - die Biindelung Ihrer
Energie.

Sie gewinnen an Kraft und Stirke, wenn Sie lhre Geschatftstatigkeit auf
eine Sache beschranken.

Aulerdem sind Sie damit auch Dritten gegeniber glaubwirdiger. Es
konnen nur diejenigen langfristig erfolgreich werden, die sich auf ein
Tatigkeitsfeld konzentrieren.

Negative Beeinflussung

Gerade zu Beginn der Tatigkeit im Network Marketing kommt es vor,
dass sich neue Vertriebspartner negativ beeinflussen lassen und verun-
sichert werden. Haufig geschieht diese Beeinflussung durch Menschen,
die selbst keine Erfahrung mit Selbstindigkeit, Vertrieb und Erfolg
haben.

Natiirlich bekommen Sie von fast jedem Ratschldge. Wenn Sie mit
anderen iiber das Geschaft reden, glaubt pl6tzlich jeder zu wissen, was
funktioniert und was nicht. Deshalb sollten Sie sich gerade am Anfang
lhrer neuen Selbstandigkeit die Menschen gut aussuchen, von denen
Sie sich Anregungen und Ratschlage fir Ihr Geschaft geben lassen. Am
meisten konnen Sie von denen lernen, die mindestens das bereits
erreicht haben, was Sie erreichen wollen. Denn die Menschen, die es
vorgemacht haben, wissen, wie es funktioniert. Fragen Sie am besten
die Personen, die lhnen das Geschift vorgestellt haben und die schon
etwas langer dabei sind.

Sie wiirden ja auch nicht jemanden, der Schulden hat, fragen, wie Sie
Ihr Geld am besten anlegen!




Orientieren Sie sich also an Menschen, die das, was Sie erreichen wol-
len, bereits erreicht haben. Von den anderen kénnen Sie nur lernen wie
es nicht funktioniert.

Ich kenne keine Branche, in der die Menschen so sehr daran interes-
siert sind, Ihnen ihre Erfolgsgeheimnisse zu verraten, wie im Network
Marketing. Denn das Einkommen der Fihrungskrdfte im Network
Marketing hangt davon ab, dass ihre Vertriebspartner erfolgreich sind.

Lernen Sie immer mehr, auf sich selbst zu vertrauen, sich eine eigene
Meinung zu bilden und ein selbstbestimmtes Leben zu fiihren. Net-
work Marketing bietet lhnen hierzu die beste Ausbildung.

“Eines ist sicher: Network Marketing wichst schneller als der
traditionelle Direktvertrieb. Deshalb gilt fiir diejenigen, die sich
im Network Marketing engagieren:

e Seriose Geschdftspraktiken

» Umsatzgenerierung als zentrale Aufgabe

e Systematischer Aufbau von stabilen Kunden- und
Vertriebsstrukturen

e Information der Offentlichkeit iiber diesen Vertriebsweg,
denn Sie brauchen sich damit nicht zu verstecken, sondern
im Gegenteil, Network Marketing hat die groiten
Zukunftschancen in Europa!”

Prof. Dr. M. Zacharias
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5. Warum Network Marketing fiir fast jeden
Menschen geeignet ist

Network Marketing ist geeignet fiir alle motivierten Menschen, die
ohne groRes Risiko ein Zweiteinkommen erzielen wollen - oder ganz-
lich raus wollen aus einem abhidngigen Arbeitsverhaltnis. Es bietet
nebenberuflich wie auch hauptberuflich die Moglichkeit, Einkommen
zu erzielen. Es eignet sich fir Menschen, die sich personlich weiter ent-
wickeln mochten - die etwas tiber Selbstandigkeit, Reichtum, Erfolgs-
gesetze und Verkauf lernen wollen. Und das sind meiner Erfahrung
nach zur Zeit sehr viele.

Einige Menschen lehnen Network Marketing immer noch ab, ohne sich
wirklich dartiber informiert und es fiir sich personlich genau gepruft zu
haben.

Die meisten Menschen sind Angestellte. Sie arbeiten fir Geld, sind ab-
hingig, fremdbestimmt und ihr ganzes Leben lang Befehlsempfanger.
Sie miissen sich in Hierarchien unterordnen und werden teilweise sogar
gemobbt. Die Aussichten auf Gehaltserhohungen und die Anzahl der
Urlaubstage sind beschrankt.

Die Mehrzahl der klassisch Selbstandigen hat jede Menge Stress, kaum
Freizeit, Probleme mit Angestellten, Investitionsrisiken sowie hohe lau-
fende Kosten.

Viele Menschen fiihlen sich in ihrem Alltagstrott gefangen. lhnen ist
nicht bewusst, dass die derzeitige Arbeitswelt und Wirtschaft nur eine
Erscheinung unserer Zeit darstellt. Wir haben ein System geschaffen,
das die Menschen mit Leistungsdruck und Angst in Schach halt. In fri-
heren Zeiten hingegen ging es auch ohne grofle Konzerne, abhangige
Beschaftigung, Hierarchien und die daraus entstandenen Probleme.

Immer mehr Menschen wollen raus aus ihrem Alltagstrott, hin zu
einem selbstbestimmten, erfillten und gesunden Leben. Manche
mochten auch anderen Menschen helfen, dorthin zu kommen und sich
personlich weiter zu entwickeln. Viele Menschen mochten gerne in
einem positiven Team mit gegenseitiger Unterstiitzung arbeiten, mehr
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Selbstbewusstsein und Selbstvertrauen erlangen oder auch mehr Geld
verdienen. Andere wollen sich selbst verwirklichen und ihr wahres
Potential entfalten.

Fiir all diese Menschen bietet Network Marketing eine echte Perspektive.

Network Marketing ist ein “richtiges Geschift”, hat aber viele entschei-
dende Vorteile. Es gibt fast kein Risiko - aufRer, dass man in der Regel
20 bis 50 Euro fur die Registrierung als Vertriebspartner des Network-
unternehmens zahlt. In den Registrierungskosten ist das grundlegende
Informationsmaterial tiber Produkte, Vergiitung und Richtlinien bereits
enthalten. Hinzu kommt der Einkauf erster Produkte sowie der person-
liche Zeiteinsatz.

Einer der wertvollsten Punkte im Network Marketing ist die persénliche
Entwicklung. Sie lernen etwas (ber Erfolg, Selbstindigkeit und Reich-
tum. Das Wissen hiertiber ist entscheidend fiir jeden tiberdurchschnitt-
lichen Erfolg, egal in welchem Bereich Sie tatig sind.

Network Marketing ist insbesondere interessant fiir:

Selbstiandige und Einzelhandler

Hier gibt es aus den bereits genannten Griinden immer mehr Probleme
und Insolvenzen. Viele Menschen dieser Personengruppe sind auf der
Suche nach Alternativen. Als Selbstindige und Einzelhandler haben sie
in der Regel bereits die richtige Einstellung und wissen, dass man fiir
einen guten Verdienst kontinuierlich und zielstrebig arbeiten muss. Sie
bringen unternehmerisches Denken mit und entdecken immer mehr
die Chancen des Network Marketing.

Fach- und Fiihrungskrafte

Die Tatigkeit von Fach- und Fiihrungskréften ist in zunehmendem Male
von Stress, Druck und hohen Arbeitszeiten gepragt. Menschlichkeit,
Kreativitat und Freiheit werden fast zu Fremdwortern. Diese Menschen
wissen, was harte Arbeit bedeutet. Viele konnen sich die Einfachheit
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und Unabhingigkeit von Network Marketing kaum vorstellen. Mit
einem wachsenden Anteil auch von Fach- und Fihrungskréften im
Network Marketing werden sich Seriositat und Image weiterhin verbes-
sern.

Senioren und Rentner

Diese Personengruppe wird immer wichtiger in unserer Gesellschaft
und stellt ein riesiges Potential an Schaffenskraft dar. Die Lebenserwar-
tung und der gesundheitliche Zustand dlterer Menschen verbessern
sich zunehmend. Viele suchen nach dem Ende ihrer beruflichen
Laufbahn neue Aufgaben und Herausforderungen. Sie freuen sich da-
riber, sich mit Menschen zu treffen und gute Gesprache zu fihren -
eine gute Grundlage fir den Erfolg im Network Marketing. Senioren
und Rentner bringen viel Lebenserfahrung mit. Eine erfillende Tatigkeit
kann ihre korperliche, geistige und seelische Gesundheit stabil halten.
AuBerdem kann das Einkommen aus Network Marketing die Rente
erheblich aufbessern. Die Flexibilitit von Network Marketing kommt
auch diesen Menschen sehr zugute. Sie konnen sich ihre Aktivitaten
nach den eigenen Vorstellungen und Moglichkeiten frei einteilen.

Angestellte und Arbeiter

Menschen, die aus ihrem Beruf nicht aussteigen wollen oder konnen,
haben mit Network Marketing die Moglichkeit, sich nebenberuflich ein
Zweiteinkommen zu erwirtschaften. Sie konnen sich insbesondere am
Abend und am Wochenende engagieren. Nicht selten tbersteigt nach
wenigen Jahren das Einkommen aus Network Marketing das Einkom-
men des Hauptberufes, so dass der bisherige Hauptberuf aufgegeben
werden kann.

Frauen und Miitter

Network Marketing kommt insbesondere den Frauen sehr entgegen,
die nach der Kinderpause wieder eine Tatigkeit suchen. Da es keine
Vorgaben gibt, konnen sie die Zeiten nutzen, in denen die Kinder im
Kindergarten, in der Schule oder am Abend im Bett sind. Diese Flexi-
bilitait kann ein tblicher Teilzeitjob nicht bieten. Ich habe schon so
einige Mutter im Network Marketing regelrecht aufblihen sehen. Oft

25



ist es auch moglich, die Kinder zu Terminen mitzunehmen. Die ein
oder andere Interessentin wird ebenso Kinder haben, so dass die Kinder
wihrend des Gespriachs miteinander spielen konnen. Auf diese Weise
kann das Geschift mit dem Vergniigen verbunden werden.
Anzumerken ist auch, dass Frauen im Network Marketing genau die
gleichen Chancen haben wie Manner. Niemand wird bevorzugt oder
benachteiligt.

Arbeitslose

Millionen von Menschen haben zur Zeit keine Arbeitsstelle. Viele, die
den Sprung aus der Arbeitslosigkeit in die Selbstandigkeit gemacht
haben, konnten sich mit Network Marketing auf eigene Fulse stellen. In
einigen Landern gibt es hierfiir staatliche Zuschiisse. Dies kann den
Start in die Selbstandigkeit erleichtern.

Paare

Ehepaare gehoren zu den erfolgreichsten Networkern. Haufig erganzen
sich verschiedene Talente. Network Marketing bietet die Chance, mehr
Zeit miteinander zu verbringen, zusammen an Zielen zu arbeiten und
sich gemeinsam personlich weiter zu entwickeln. Jeder Partner sollte
nach seiner personlichen Art und Weise arbeiten. Wenn beide Partner
in Achtung und gegenseitiger Anerkennung miteinander wirken, sind
ein groler Synergieeffekt, gegenseitige Erganzung und damit auch
Erfolg gewdhrleistet.

Network Marketing fordert das personliche Wachstum und die sozialen
Kontakte. Héaufig entstehen private Freundschaften zwischen den Ver-
triebspartnern. Viele Menschen erfahren Spal und Erfillung bei dieser
Tatigkeit.
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“Meine These lautet deshalb:
Der Warenhandelsdirektvertrieb und dabei insbesondere
die Spielart des Network Marketing wird zum Wachstumsmotor Nr. 1
im Konsumgiitervertrieb und wird die Erfolge des
Franchise-Systems in den Schatten stellen,

weil es die gesellschaftlichen Trends erfiillt.”

Prof. Dr. M. Zacharias




6. Die besonderen Vorteile von Network Marketing

Die Vorteile fiir den selbstindigen Vertriebspartner

Das Geschift ist einfach!

Die Aufgabe des Vertriebspartners ist es, Menschen tiber die Produkte
und die Geschiftsidee zu informieren.

Viele Networkunternehmen flihren attraktive Produkte des tdglichen
Bedarfs in guter Qualitat, haufig aus den Bereichen Wellness, Gesund-
heit, Nahrungserganzung und Haushalt. Oft kann man im Networkge-
schaft wirklich sagen:

“Tue Gutes und rede dartiber!”

Wir erzdhlen ja auch jedem davon, wenn wir von einem guten
Restaurantbesuch oder Kinofilm begeistert sind.

Sie werden zu einem Geburtstag eingeladen, treffen sich mit Bekannten
zum Kaffee und haben gute Gesprache. Automatisch erzihlen Sie von
lhrem Geschift und informieren andere dariiber. Jeder entscheidet
dann selbst, ob er die Produkte ausprobieren mochte, selbst zum
Einkaufspreis beim Networkunternehmen bestellen oder auch die
Geschaftsmoglichkeit aktiv weitertragen mochte.

Jeder hat die gleichen Chancen

Jeder fiangt an der gleichen Position als selbstindiger Vertriebspartner
an und kann die Produkte sowie die Unterstiitzung der Networkfirma
nutzen. Niemand wird bevorzugt. Alles hiangt davon ab, was der
Einzelne aus der gebotenen Chance macht.

Aufbau von passivem Einkommen

Der normale Arbeiter, Angestellte, Selbstindige oder Verkiufer verdient
nur dann Geld, wenn er arbeitet. Durch den Aufbau einer eigenen
Vertriebsmannschaft im Network Marketing besteht die Moglichkeit,
seine Arbeitskraft zu multiplizieren und an der Aufbauarbeit zu partizi-
pieren. Schritt fur Schritt kann ein groRes Netzwerk entstehen und
damit ein wachsendes passives Einkommen, das zu mehr Freiheit fiihrt.
Das eigene Potential kann immer mehr entfaltet und gelebt werden.
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Durch geringes Startkapital und geringe Betriebskosten kein finanziel-
les Risiko

In der Regel ist eine Existenzgriindung mit hohem finanziellen Aufwand
verbunden. Bei der Griindung fallen Investitionen an fiir: Gebaude,
Maschinen, Produktion und Wareneinkauf. Auch die laufenden Kosten
wie Miete, Verwaltung und Personal sind meist erheblich. Scheitert das
Unternehmen, bleiben bei der klassischen Selbstandigkeit oft Schulden
in beachtlicher Hohe.

In Franchise-Systemen wie zum Beispiel Mc Donalds bekommen Sie
zwar ein bewihrtes Marketingkonzept, zahlen jedoch teilweise sehr
hohe Lizenzgebiihren. Dadurch ergibt sich ein hohes finanzielles Risi-
ko. AuRerdem ist die unternehmerische Freiheit durch Vorgaben des
Lizenzgebers in vielen Fillen sehr eingeschrankt.

Der Start mit Network Marketing kostet in der Regel unter 50 Euro fiir
die Registrierung als selbstindiger Vertriebspartner sowie ein paar hun-
dert Euro fiir die Erstausstattung mit Produkten. Im Network Marketing
ist ein besonders groler Anteil des Umsatzes gleichzeitig Gewinn, da
die Kosten niedrig sind. Viele Networker erreichen die Gewinnzone
bereits in den ersten Monaten. Bei der klassischen Existenzgriindung
missen Sie hierfiir oft 3 bis 5 Jahre kalkulieren.

Zusammenfassung der wesentlichen Vorteile fiir selbstindige Ver-
triebspartner im Network Marketing:

selbstiandige Tatigkeit und dadurch hohe Motivation
freie Zeiteinteilung

keine Abnahmeverpflichtungen

Ausstieg jederzeit moglich

grofRe unternehmerische Freiheit

fertige Produkte und ein bewidhrtes Konzept - und das
ohne Lizenzgebiihren

keine Gebietsbeschrankungen

keine Angestellten erforderlich

kein Chef

Personlichkeitsentwicklung durch Schulungen und
gegenseitige Unterstlitzung der Vertriebspartner
wenig Verwaltungsaufwand




Provisionsabrechnung fiir die gesamte
Vertriebsmannschaft durch die Networkfirma
Vollzeit oder nebenberuflich moglich

hohes Einkommen moglich

mehr Spals durch Teamarbeit und gegenseitige
Unterstiitzung

Die Vorteile fiir den Hersteller

e neue Produkte erreichen den Kunden schneller
* keine bzw. geringe Werbekosten

* hoherer Absatz

mehr Geld fir Forschung und Entwicklung
selbstandige und motivierte Vertriebspartner

Die Vorteile fiir den Kunden

personliche Beratung und Kundenservice
bequemes Einkaufen zu Hause

unabhdngig von Ladendéffnungszeiten

preiswerte Qualitiatsprodukte

jeder Kunde hat die Moglichkeit, sich selbst

beim Networkunternehmen als Vertriebspartner

zu registrieren, um die Produkte zum Einkaufspreis
zu beziehen

* er kann durch aktives Weiterempfehlen ein
zusatzliches Einkommen erzielen

® e o o @
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“Zusammenfassend lisst sich feststellen, Network Marketing

ist eine besonders dynamische aber seriése Form des Direktvertriebs.

Sie ist kein Pyramiden- oder Schneeballsystem.
Sie bietet groBe Chancen fiir unternehmerisch denkende Menschen.
Und sie ist die Vertriebsform mit den groSten Wachstumsraten.”

Prof. Dr. M. Zacharias
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Anhang

Die groRten Gliicksmomente haben Menschen nicht dann, wenn sie
passiv und untétig sind, sondern wenn sie Herausforderungen bewalti-
gen - wenn sie etwas TUN. So sammeln sie Erfahrung und entwickeln
ihre Personlichkeit.

Es ist die von uns zusitzlich eingesetzte Energie, die uns aulierge-
wohnliche Erfolge und Gliicksmomente bringt.

Wenn Menschen ihre Gewohnheiten verlassen und neue Wege gehen,
gewinnen sie an Selbstvertrauen und Selbstbewusstsein. Indem Sie ihr
Leben immer bewusster selbst gestalten, steigen Lebensfreude, Erfiil-
lung und Zufriedenheit.

Network Marketing ist eine hervorragende Chance fiir groles person-
liches Wachstum, das Lernen iiber Erfolg, Zeitmanagement, Geld und
Selbstindigkeit - fiir ein unabhingiges und selbstbestimmtes Leben.
Immer mehr Menschen starten ihr eigenes Geschift im Network Mar-
keting. Moge diese Broschire dazu beitragen, dass viele Menschen
Network Marketing als das erkennen, was es ist: Ein serigses und
chancenreiches Geschift.

Auf jeden Fall mochte ich Sie ermutigen, das zu tun, was lhnen wirk-

lich Spall macht. Die Erfahrung zeigt, dass Menschen so die besten
Ergebnisse und die grofsten Erfolge erzielen.

Es erwartet Sie ein spannendes und erfllltes Leben!
s

%%;,,4,
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Geben Sie diese Broschiire an jeden Geschaftspartner und Interessen-
ten weiter und helfen Sie mit, das Image von Network Marketing zu
verbessern.

Nehmen Sie Kontakt auf mit der Person, die Ihnen diese Broschiire
gegeben oder empfohlen hat, um mehr tiber Network Marketing zu
erfahren. Gerne wird derjenige lhre Fragen beantworten und Ihnen
eine Moglichkeit vorstellen, in diesem Geschift titig werden zu kon-
nen. Sollten Sie sich dazu entschliefen, gibt es sicherlich mehrere
Personen, die Sie unterstiitzen werden und von denen Sie vieles lernen
konnen.
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,,Du weildt nicht,
zu welchen Hohen Du Dich aufschwingen kannst,
solange Du Deine Fliigel nicht ausbreitest.”

(Sprichwort)
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Dipl. Informatiker (FH) Fachrichtung Wirtschaft,
gelernter Kaufmann, NLP Practitioner,
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Er studierte an der University of Applied Sciences, Fachhochschule
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Wolfram Andes ist seit tber zehn Jahren als
selbstandiger und unabhangiger Trainer tatig.
Er hat Hunderte von Seminaren und Beratun-
gen fur Unternehmen, Fortbildungsinstitutio-
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Haben Sie Interesse an Informationen iiber Biicher, CDs, Vortrage und
Seminare - oder mochten Sie Wolfram Andes als Sprecher fiir lhre
Veranstaltungen buchen?

Kontakt:

B

WOLFRAM ANDES

MENTOR FUR FUHRUNG UND PERSONLICHES WACHSTUM

Oberstrasse 30 - 56290 Beltheim-Schnellbach
Tel.: 06746/802-140 - Fax: 06746/802-418
eMail: wolfram@andes.de - www.andes.de
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Zum Inhalt

Diese Broschiire raumt auf mit alten Klischees und tragt dazu bei, das Image
von Network Marketing zu verbessern. Der Leser bekommt ein tieferes
Verstandnis von der Network Marketing Branche und ihrem enormen
Potential. Die Broschiire kann Interessenten ein Impuls sein, fiir sich per-
sonlich eine Chance im Network Marketing zu erkennen. Menschen, die
bereits in dieser Branche tatig sind, kann sie helfen, eine fundamentierte,
positive Haltung auszustrahlen und diese seriose und chancenreiche
Geschaftsmoglichkeit Interessenten iiberzeugend darzustellen.

Uber den Autor Wolfram Andes
Dipl. Informatiker (FH) Fachrichtung Wirtschaft, ’

gelernter Kaufmann, NLP Practitioner

Er studierte an der University of Applied Sciences, "‘\“,
Fachhochschule Worms sowie an der Mastery ' ‘%
University von Anthony Robbins auf Hawaii,

in Kalifornien und London. ]

“Ich perscinlich glaube, dass es nie zuvor eine hessere Zeit fiir Network
Marketing gegeben hat. Noch nie gab es so viele Menschen, die unzufrie-
den und auf der Suche nach Alternativen sind. Immer mehr Menschen
sehnen sich nach Freiheit, Unabhdngigkeit und mehr [ebensqualitdt.
Hierfiir ist Network Marketing der ideale Weg. Es bietet unternehmerisch
denkenden Menschen die Chance auf einen lbercdurchschnittlichen
Verdienst, personliches Wachstum, mehr Selbstbewusstscin, mehr Erfolg
und ein erfiillteres Leben.”

Wolfram Andes
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